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éKBé DİJİTAL REHBER

Sıfırdan Başlayanlar İçin
İnternetten Gelir Elde Etme

Haritası
Sermayesiz dijital işler, döviz kazandıran freelance hizmetler ve ilk satışa giden

uygulanabilir yol

Uygulanabilir yöntemler · kontrol listeleri · örnekler · 30 günlük plan

Bu rehber eğitim ve bilgilendirme amaçlıdır. Sonuçlar kişinin emeğine, becerisine, pazar koşullarına ve uygulama
disiplinine göre değişir. Kesin kazanç vaadi içermez.
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Bu rehberi nasıl kullanmalısınız?
Rehberi yalnızca okumak yerine her bölümün sonunda yer alan küçük görevleri uygulayın. Bir
iş modeli seçin, aynı anda beş farklı alana dağılmayın ve ilk 30 gün boyunca ölçülebilir bir
hedefe odaklanın. Gelir elde etmenin temelinde değer üretmek, güven oluşturmak ve düzenli
görünürlük sağlamak vardır.

Hızlı başlangıç ilkeleri
• Tek bir hedef kitle ve tek bir problem seçin.

• Ücretsiz araçlarla küçük bir örnek çalışma hazırlayın.

• Her gün en az üç potansiyel müşteriye ulaşın.

• Teklifinizi sonuç, süre ve teslimat biçimiyle netleştirin.

• Kazançtan önce portföy, referans ve süreç disiplini oluşturun.
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1. İnternetten gelir elde etmenin gerçekçi
temeli
Kazanç vaadi yerine değer üretme
İnternetten para kazanmak tek bir uygulamaya kayıt olmak değil, insanların zamanını,
maliyetini veya belirsizliğini azaltan bir değer sunmaktır. Başlangıçta hedef yüksek gelir değil,
doğrulanmış küçük bir satış olmalıdır.

• Bir problemi net tanımlayın.

• Hedef müşterinin kullandığı dili öğrenin.

• Teslim edilebilir küçük bir sonuç oluşturun.

Doğru iş modelini seçme
İş modeli seçerken beceri, zaman, satış kanalı ve tekrar üretilebilirlik birlikte
değerlendirilmelidir. Hizmet satışı hızlı nakit akışı sağlar; dijital ürün ve satış ortaklığı ise içerik
ve trafik biriktikçe ölçeklenebilir.

• Hızlı gelir: freelance hizmet.

• Orta vadeli gelir: dijital ürün.

• Uzun vadeli gelir: içerik ve affiliate.

Bölüm görevi

Bu bölümde öğrendiğiniz yöntemlerden birini seçin. Bugün 30 dakika ayırarak ilk örneğinizi,
profil metninizi veya teklif taslağınızı oluşturun. Tamamladığınız işi tarih atarak kaydedin.
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2. Sermayesiz başlanabilecek dijital işler
Hizmete dayalı seçenekler
Metin yazarlığı, sosyal medya içerik planı, basit görsel tasarım, veri düzenleme, sunum
hazırlama, ürün açıklaması yazma ve çevrim içi araştırma gibi işler ücretsiz araçlarla
başlatılabilir.

• Üç örnek çalışma hazırlayın.

• Tek cümlelik hizmet vaadi yazın.

• Teslim süresi ve revizyon sınırı belirleyin.

Dijital ürün seçenekleri
Kontrol listesi, hesaplama tablosu, Canva şablonu, mini rehber, e-posta metni paketi ve
sektör bazlı form setleri bir kez hazırlanıp tekrar satılabilir.

• Tek bir kullanıcı sorununa odaklanın.

• Ürünü görsellerle önizleyin.

• Kullanım kılavuzu ekleyin.

Bölüm görevi

Bu bölümde öğrendiğiniz yöntemlerden birini seçin. Bugün 30 dakika ayırarak ilk örneğinizi,
profil metninizi veya teklif taslağınızı oluşturun. Tamamladığınız işi tarih atarak kaydedin.
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3. Freelance çalışarak döviz kazanma yolları
Uluslararası müşteri için konumlandırma
Dövizle çalışan müşteri sonuç satın alır. Profilinizde “her işi yaparım” yerine belirli bir sonucu,
örneğin e-ticaret ürün açıklaması veya kısa video altyazısı, açıkça sunun.

• Basit İngilizce profil oluşturun.

• Portföyü önce/sonra örnekleriyle gösterin.

• Teklifte teslim tarihi ve kapsam yazın.

Müşteri bulma sistemi
Platformlar tek kanal değildir. LinkedIn, sektör dizinleri, ajanslar ve doğrudan e-posta erişimi
de kullanılabilir. Kısa mesajınız kişiye özel bir gözlem ve düşük riskli ilk teklif içermelidir.

• Günde 5 nitelikli başvuru.

• Haftada 2 portföy paylaşımı.

• Her ret sonrası teklif metnini geliştirme.

Bölüm görevi

Bu bölümde öğrendiğiniz yöntemlerden birini seçin. Bugün 30 dakika ayırarak ilk örneğinizi,
profil metninizi veya teklif taslağınızı oluşturun. Tamamladığınız işi tarih atarak kaydedin.
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4. Satış ortaklığı sisteminin mantığı
Güven ve niyet odaklı içerik
Satış ortaklığında kendi ürününüz olmadan, bir markanın ürün veya hizmetini size özel
bağlantıyla tanıtırsınız. Satış ya da belirlenen aksiyon gerçekleştiğinde komisyon kazanırsınız.
Başarılı olmak için yalnızca bağlantı paylaşmak yetmez; karşılaştırma, deneyim, rehber ve
problem çözen içerik üretmek gerekir.

• Ürünü kullanmadan abartılı iddia kurmayın.

• Karşılaştırma ve kullanım senaryosu yazın.

• Bağlantının satış ortaklığı olduğunu belirtin.

Trafik kaynakları
SEO uyumlu bloglar, YouTube açıklamaları, kısa videolar ve e-posta listeleri affiliate
bağlantılarına trafik taşıyabilir. En iyi içerikler satın alma niyeti olan sorulara cevap verir.

• “X mi Y mi?” karşılaştırmaları.

• “Kimler için uygun?” rehberleri.

• Sık sorulan sorular ve kullanım ipuçları.

Bölüm görevi

Bu bölümde öğrendiğiniz yöntemlerden birini seçin. Bugün 30 dakika ayırarak ilk örneğinizi,
profil metninizi veya teklif taslağınızı oluşturun. Tamamladığınız işi tarih atarak kaydedin.
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5. İlk 1000 TL’yi kazanma adımları
Tek teklif, tek kanal, tek hedef
İlk 1000 TL için çok sayıda model denemek yerine 250 TL değerinde dört hizmet satışı veya
100 TL değerinde on dijital ürün satışı gibi ölçülebilir bir denklem kurun.

• Hedef tutarı satış adedine bölün.

• Her satış için gereken görüşme sayısını izleyin.

• Günlük erişim kotası belirleyin.

Tekrar satış ve referans
İlk müşteriye zamanında teslimat yapın, kısa geri bildirim isteyin ve benzer ihtiyacı olan bir
kişiye yönlendirme talep edin. Kazanç sistemini kalıcı yapan tekrar satış ve referanstır.

• Teslimat sonrası kontrol mesajı.

• Referans izni.

• Tamamlayıcı hizmet önerisi.

Bölüm görevi

Bu bölümde öğrendiğiniz yöntemlerden birini seçin. Bugün 30 dakika ayırarak ilk örneğinizi,
profil metninizi veya teklif taslağınızı oluşturun. Tamamladığınız işi tarih atarak kaydedin.
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Adım adım kontrol listesi
☐ Bir hedef müşteri tanımladım.

☐ Tek bir gelir modeli seçtim.

☐ Üç örnek çalışma hazırladım.

☐ Hizmet veya ürün fiyatını belirledim.

☐ Günlük müşteri erişim sayısını yazdım.

☐ Ödeme ve teslimat yöntemini belirledim.

☐ İlk satış sonrası geri bildirim sürecini hazırladım.
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30 günlük uygulama planı
Dönem Odak Çıktı

1-3. gün Niş ve problem seçimi Tek cümlelik değer önerisi

4-7. gün Portföy ve örnekler 3 örnek çalışma

8-14. gün Müşteri erişimi 35 nitelikli mesaj/başvuru

15-21. gün Teklif ve teslimat İlk ücretli küçük iş

22-30. gün İyileştirme ve tekrar satış Referans + yeni paket

Son söz
Dijital gelir modellerinde en büyük avantaj düşük başlangıç maliyetidir; en büyük zorluk ise
sürekliliktir. Küçük başlayın, geri bildirim toplayın, teklifinizi iyileştirin ve düzenli üretimi
bırakmayın. İlk hedefiniz kusursuz olmak değil, gerçek bir kullanıcıya değer sağlayan ilk
teslimatı tamamlamak olsun.

Daha fazla dijital araç ve rehber için: ekbe.net


